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Alfonso Pray Gay define el plan económico de Mauricio Macri. Rechaza la dolarización, propone abrir el corralito de cuentas a 
la vista, empezar a pagar a los acreedores, discutir todo con las privatizadas y armar un plan social universal para los pobres 


El economista de Macri 


Ñ Se puede protestar porque se salió mal de la convertibilidad, 
pero no por haber salido.” : 


ul “Hay que crear un hospital de bancos que se haga cargo 
del saneamiento del sistema financiero. En ese proceso 
caerán entidades” 


1 “Si se llega a caer algún banco, el Banco Central debe garantizar 
el dinero de las cuentas a la vista” 


1 “Se debe abrir el corralito para las cuentas a la vista” 
BÉ “No creo en la dolarización. 


El “Para recrear confianza en nuestra moneda hay que anclarla con 
un objetivo de inflación y dejar flotar el tipo de cambio” 
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Rafael Vohai 
z “Los funcionarios del Banco Central tienen que tener protección legal.” 


És Con un plan consistente se le puede pedir al Fondo que nos permita 
tener un déficit razonable mientras dure la recesión.” 


2 “Lo primero que hay que hacer con los acreedores es empezar a 
hablar con ellos” 


ss “Yo haría un pago simbólico, como una manera de borrar la pésima 
señal que dio el Congreso festejando el default.” 


m Hay que volver a discutir el marco regulatorio y todo el esquema 
tarifario con las privatizadas. 


= Debe haber planes de asistencia para todos los que están por debajo 
de la línea de pobreza. 
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El economista de Macri 


POR ROBERTO NAVARRO 


lfonso Prat Gay es uno de los 

economistas más escuchados 

por el candidato a presidente 
Mauricio Macri. El otro es su socio, 
Pedro Lacoste. Ambos están trabajan- 
do en el plan económico que el actual 
dirigente de Boca Juniors piensa pre- 
sentar a la sociedad en los próximos 
meses. En una entrevista exclusiva con 
Cash, el economista de 36 años, ex 
funcionario de la banca Morgan, ex- 
plicó los principales puntos de su es- 
trategia para sacar al país de la crisis. 
“Hay que presentarle al EMI un plan 
consistente y pedirle que nos permi- 
ta tener un mayor déficit hasta que 
salgamos de la recesión”, señaló Gay. 
También opinó que habría que abrir 
ya el corralito de cuentas corrientes y 
cajas de ahorro, aunque para ello ha- 
ya que gastar 2 mil millones de dóla- 
res de reservas. El modelo Macri par- 
te de una salida exportadora, que 
aproveche la actual paridad cambia- 
ria. Su economista de cabecera se pre- 
ocupó por aclarar que los frutos del 
crecimiento deben distribuirse mejor 
y que es imprescindible un subsidio 
universal para todos los que están por 
debajo de la línea de pobreza. 


¿Cómo se sale de la crisis? 


Vamos a salir con variables ma- 
croeconómicas sinceradas. Si somos 
realistas, vemos que parte de eso ya 
pasó. Hay ajustes inevitables que ya 


se hicieron. Hoy estamos viviendo la 
etapa dolorosa. Pero en algún mo- 
mento se empezará a ver el beneficio. 
Estamos en el post-operatorio: su- 
friendo. Se puede protestar porque se 
salió mal de la convertibilidad, pero 
no por haber salido. Lo mismo que el 
default, que se veía venir desde hace 
rato. Ahora, una vez que resolvamos 
los dos o tres temas que hoy están en 
la agenda, tendremos un punto de 
partida macroeconómico viable. Sin 
déficit fiscal, con un perfil de deuda 
que atienda las posibilidades de repa- 
go y con un tipo de cambio favora- 
ble. El déficit fiscal no era el proble- 
ma sino la consecuencia de un mode- 
lo que en el contexto internacional 
que nos tocó ya no servía. Ahora hay 
que empezar por solucionar la situa- 
ción bancaria. 
¿Qué medidas hay que tomar para 
normalizar el sistema financiero? 
—Hay que trazar una línea, que es 
lo que tenía que haber hecho este Go- 
bierno. Cuanto más rápido se haga, 
se conseguirá una mayor eficiencia, 
porque se parte de un sistema nuevo, 
solvente y sostenible enel tiempo, po- 
siblemente con muchos menos ban- 
cos y empleados. Había una salida efi-- 
ciente, en la que se repartía lo que ha- 
bía quedado, y una equitativa, que era 
la deintentar ofrecerles una mejor op- 
ción a los ahorristas. Estoy de acuer- 
do con el objetivo: de equidad, pero 
al dilatar la situación y no cerrarla se 


Yohai 


Alfonso Prat Gay: “Los redescuentos tienen que ser para los bancos viables”. 


EL PROYECTO MACRI 


“Tiene un programa” 


está perjudicando al resto de la po- 
blación. 
¿Cómo se traza esa línea? 

—Hay que copiar lo que se hizo en 
Asia. Crearun hospital de bancos que 
se haga cargo del saneamiento del sis- 
tema financiero. Alos bancos hay que 
sacarles los activos malos y pasivos por 
el mismo monto. En ese proceso ca- 
erán entidades y quedará una banca 
nueva y saneada. Hay que darles una 
protección legal alos que manejan es- 
te proceso. Los redescuentos tienen 
que ser para los bancos viables. No 
seguir gastando en los insolventes. 
¿Hay que abrir el corralito de cuen- 
tas a la vista? 

=Sí, nosotros lo propusimos en ene- 
ro, cuando había 14 mil millones de 
dólares de reservas, el dólar estaba a 
1,80 y pensábamos que, de lo que se 
liberara del corralito, 15 mil millones 
de pesos se irían a comprar moneda 
extranjera. Ahí se hubiesen gastado 3 
mil millones de reservas del Banco 
Central y el dólar se hubiera ido a 4 
pesos. Hoy nos comimos 4 mil millo- 
nes de reservas, el dólar igual llegó a 4 
y el corralito sigue cerrado. Pero sigo 
pensando que hay que hacerlo. Si se 
libera en este momento, estimo que 8 
mil millones de pesos irían a comprar 
moneda extranjera. Cantidad que se 
absorbe con que el Central venda 
2000 millones de reservas. A partir de 
ahí, la banca comienza a funcionar, 
por lo menos, como sistema de pagos. 


POLITICAS SOCIALES 


“Planes 
para todos” 


por debajo de la línea de 
pobreza = o o 
¿Argentina va a ser un país ex- 
portador con bajos salarios du- 
rante los próximos años? 

—Es inevitable. Va a haber un 
tipo de cambio alto. El problema 

- de demanda interna es una reali- 
dad. Pero tenemos capacidad 
productiva para salir por el lado 
de la exportación. Tenemos bie- 
nes de capital y un parque tecno- 

- lógico actualizado. Seguro vamos 
hacia ese lado. Dada la depresión: 
del mercado interno, ¿qué otra 

alternativa tenemos? : 

- ¿Qué opina de la propuesta del 
Frenapo de recrear el mercado 


interno con un seguro de de- 


- sempleo?. . 
- Está demostrado que no se 

- puede distribuir antes de crecer. 
Lo que estuvo mal es que duran- 

- 1elos 90 se creció y no se dis- 
tribuyó. No sólo en Argentina, 
sino en toda Latinoamérica. Hay 
que crecer mediante un proceso 
de reformas que incluya a la ma- 
yor parte de la sociedad. Bl 
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Alfonso Prat Gay: “Hay ajustes inevitables que ya se hicieron. Estamos viviendo la etapa dolorosa. Pero ya se empezará a ver el beneficio”. 
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Incluso pienso que, si se llega a caer 
algún banco, el Central debe garanti- 
zar el dinero de las cuentas a la vista, 
para generar confianza sobre cuentas 
corrientes y cajas de ahorro. 
¿Cuáles son las principales medi- 
das económicas que tomaría en ca- 
so de ser ministro? 

—Aquí hubo una operación y esta- 
mosen el post-operatorio. Hay queto- 
mar medidas para sanar heridas y lue- 
go defender lo que logramos con la 
Operación, para evitar que tengamos 
que volver a operar. Así va a volver la 
confianza. Internamente, hay que re- 
solver el problema financiero y defen- 
der la moneda. Para eso hay que dotar 
al Central de lo que necesita para lo- 
grarlo: independencia, derechos y obli- 
gaciones. Tenemos que tener un obje- 
tivo de inflación decidido por el Mi- 
nisterio de Economía y que la entidad 
monetaria lo alcance. Los funcionarios 
del Central tienen que tener protec- 
ción legal para tomar medidas extra- 
ordinarias, pero hay que aumentarles 
la responsabilidad si no cumplen los 
objetivos que les traza el Ejecutivo. 
¿El dólar debe flotar, entonces? 

Sí, la moneda tiene que estar re- 
lacionada con la realidad del país, no 


se la puede atar a la suerte y decisión 


EL PAPEL DEL ESTADO 


de otra nación. Por eso no creo en la 
dolarización. Para recrear confianza 
en nuestra moneda hay que anclarla 
con un objetivo de inflación y dejar 
que el tipo de cambio flote. 
¿Cómo evalúa la estrategia de in- 
tervención en el mercado cambia- 
rio del Central? 

—Le falta picardía. Sólo morigera 
la tendencia, nunca sale a revertirla, 
como hace Arminio Fraga en Brasil. 


Bancos: “Hay que 
crear un hospital de bancos 
que se haga cargo del 
saneamiento del sistema 
financiero. En ese proceso 


caerán entidades”. 


Nunca le hizo perder plata al merca- 
do. Hasta ahora todos los que apos- 
taron al dólar, por lo menos no per- 
dieron. Claro que esto implica tomar 
riesgos. Fraga, el otro día, vendió 500 
millones de dólares en un día. La es- 
trategia de cuentagotas convalida la 
tendencia. Además, hay que generar 
instrumentos de absorción en pesos: 
¿Cómo se debe negociar con el 
FMI? 


“Chico y fuerte” 


¿El país tiene que tener una estrategia de desarrollo industrial o al- 
canza con diseñar un buen entorno macroeconómico? .— 
- El Estado tiene que marcar la cancha en la que se van a desarrollar 
“los negocios y atender las situaciones en las que los privados no se van a 
meter. Debe hacerse cargo de los casos en los que no hay mercados o en 
- donde éste falla. Pero no con promociones industriales como las que hi- 
cimos. Hay que tener en cuenta el enfoque de Brasil. Con la macro no 
alcanza, hay que mirar muy de cerca la microeconomía. Hay que iden- 
- tificar los lugares en los que hace falta que el Estado se involucre. Por 
ejemplo, si la banca privada se desentiende de financiar a las pymes oa 
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co no va en contra de que sea fuerte. 


algunas regiones, la banca pública debe tomar ese lugar. Un Estado chi- 


- ¿Cambiará el esquema de servicios públicos privatizados? a 
Hay que volver a discutir el marco regulatorio y todo el esquema ta- 
rifario. Es necesario rever cómo se van a ajustar en el futuro, también 
los plazos de concesión y las inversiones. Hay que seguir con el esque- 
ma de servicios privados, pero con regulaciones y controles bien hechos. 
No hay que caer en el error de que porque falló el marco regulatorio lo 
que está mal es que sean privadas. Es inadmisible que hayamos tenido 
tarifas ajustadas por la inflación norteamericana. En el largo plazo, 
siempre conviene dejar estos negocios en manos privadas, porque el be- 
neficio se reparte a toda la población. Bl 


—Hay que ir con un plan sustenta- 
ble, basado en reformas estructurales. 
Hay que tener un esquema de parti- 
cipación con responsabilidad provin- 
cial, que sea robusto, es decir que 
cuando venga el momento de los ti- 
roneos, igual funcione. Y una políti- 
ca fiscal consolidada, anticíclica. Acá 
no hubo superávit ni siquiera en 
1997, cuando el país crecía al 8 por 
ciento. En esos momentos hay que 
crear fondosanticíclicos. Con un plan 
consistente se le puede pedir al Fon- 
do que nos permita tener un déficit 
razonable mientras dure la recesión. 
Lo que hizo este Gobierno es pedir- 
le al EMI que escriba el programa y 
poner la firma en cualquier lado. 
¿Cómo hay que renegociar con los 
acreedores? 

—Lo primero que hay que hacer es 
empezar a hablar con ellos. Nos esta- 
mos tomando un tiempo inédito. Yo 
haría un pago simbólico, como una 
manera de borrar la pésima señal que 
dio el Congreso festejando el default. 
Luego, la discusión debe partir al re- 
vés de lo que se ha hecho hasta aho- 
ra. Debemos negociar deacuerdo con 
nuestra capacidad de pago. Con este 
escenario macro, podemos delinear 
un futuro de manera creíble. Los mer- 
cados, de acuerdo con los precios de 
los bonos, están descontando entre 
un 40 y un 70 por ciento de quita. 
No veo grandes diferencias para dis- 
cutir. Tenemos que incorporar en la 
negociación algunas cláusulas anticí- 
clicas. Durante años nos exigían ajus- 
tes en los peores momentos y encima 
nos subían las tasas. Podríamos pagar 
más si el país crece por arriba de una 
meta prevista, por ejemplo. 


Reportaje 
candidato 


1m“Se puede protestar porque 
se salió mal de la convertibili- 
dad, pero no por haber salido.” 


m“Una vez que resolvamos los 
dos o tres temas que hoy están 
en la agenda, tendremos un 
punto de partida macroe- 
conómico viable.” 


m “Ahora hay que empezar por 
solucionar la situación bancar- 
la” 


1 “Se debe abrir el corralito 
para las cuentas a la vista, así 
la banca comenzará a fun- 
cionar, por lo menos, como sis- 
tema de pagos.” 


“Al Fondo hay que ir con un 
plan sustentable, basado en 
reformas estructurales.” 


m “Lo primero que hay que 
hacer con los acreedores es 
empezar a hablar con ellos. Yo 
haría un pago simbólico.” 


1 “Hay que volver a discutir el 
marco regulatorio y el esquema 
tarifario con las privatizadas.” 


“Debe haber planes de asis- 
tencia para todos los que están 
por debajo de la línea de 
pobreza.” 
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Crisis 
social 


= “El pago del subsidio de 150 
pesos por medio de una 
tarjeta de débito sería un 
grave error del Gobierno.” 


m “Esta es una propuesta de 
bancos y grandes empresas 
emisoras de tarjetas 
comerciales.” 


a “Sería otra vuelta de tuerca a 
la bancarización de los 
ingresos de la gente, en este 
caso incluyendo a los sectores 
indigentes.” 


m “El Estado volvería a 
canalizar hacia el sector 
financiero una masa 
considerable de recursos y 
fuente de ganancias.” 


m “Canalizaría todo ese poder 
de compra hacia las grandes 
cadenas y empresas que 
cobran servicios por medio de 
la tarjeta.” 


LA RELACION DE ARGENTINA 


Bancos y grandes 
empresas impulsan 
cargar el subsidio de 
150 pesos en tarjeta 
de débito para Jefes y 
Jefas de Hogar. 

La crítica apunta a 
que el objetivo es 
reforzar las ganancias 
del sector más 
concentrado de la 
economía. 


| El subsidio a Jefes y Jefas de Hogar totalizará unos 1200 millones de pesos por año, que las grandes empresas quieren bancarizar. 


_. Gustavo Mujica 


EL PROGRAMA DE SUBSIDIOS PARA JEFES Y JEFAS DE HOGAR 


No a la tarjeta de pobres 


POR JOSÉ LUIS CORAGGIO * 


l recientemente formado Con- 

sejo de Inclusión Social esta- 

ría considerando la propuesta 
de bancos y grandes empresas emi- 
soras de tarjetas comerciales, de que 
el pago del subsidio de 150 pesos se 
realice por medio de una tarjeta de 
débito “sin costo para el beneficia- 
rio”. Esto sería un grave error del Go- 
bierno. Al menos lo sería si el objeti- 
vo de la política social es poner en 
marcha un proceso de mejoría efec- 
tiva en la calidad de vida y en las ex- 
pectativas de las familias con jefes o 
jefas desocupados. Sería un acierto si 
el objetivo es seguir consolidando el 


CON EL FMI 


mismo sistema financiero que espe- 
cula con los ahorros nacionales y el 
valor del dólar y reforzar las ganan- 
cias del sector más concentrado de la 
economía, el mismo que descapitali- 
za al país y que hace política corrup- 
tora tras bambalinas. 

En primer lugar, como ya pasó con 
una oferta anterior de los bancos, se- 
ría otra vuelta de tuerca a la banca- 
rización de los ingresos de la gente, 
en este caso incluyendo a los secto- 
res indigentes. El Estado volvería a 
canalizar hacia el sector financiero 
una masa considerable de recursos y 
fuente de ganancias. En segundo lu- 
gar, canalizaría todo ese poder de 


“De rodillas por el default” 


en una convertibilidad ficticia cuyos Bares eran la 
apertura irrestricta de importacio, es de bienes Y. : 


- Las últimas encuestas muestran lo que se sa- 
Día: la mayoría rechaza el acuerdo con el FMI. 

E Por esas circunstancias es conveniente analizar, — 
aunque sea muy brevemente, la historia de las re- 
laciones de Argentina con el FMI, que comienza 


- con el gobierno a a llamada “Revolución Liberta- 


0 n económico-social de nuestr país 
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capitales, el aumento exagerado del endeuda- 
miento externo y privatizaciones al precios viles: e 


compra —que es bajo por persona pe- 
ro muy significativo dada su masivi- 
dad (mil doscientos millones de pe- 
sos hasta fin de año, a lo que se su- 
marían los nuevos subsidios que es- 
tán en cartera y que se sostendrían 
con más deuda externa)— hacia las 
grandes cadenas minoristas (súper e 
hipermercados) o las empresas que 
cobran servicios por ese medio. 
Como ya se demostró con la ante- 
rior “oferta sin costo”, entrar al sis- 
tema de tarjeta de débito tiene cos- 
tos prohibitivos para los pequeños 
comerciantes y es evidente quelos pe- 
queños productores agrarios, las re- 
des de trueque, la pequeña produc- 
ción urbana, las cooperativas, no tie- 


nen ni pueden tener el aparatito por 


el que hay que pasar la tarjeta para 
poder vender. 

Lapolítica de subsidios iniciadatie- 
ne un potencial importante porque, 
como los economistas saben, puede 
tener un efecto multiplicador del in- 
greso si genera sucesivas rondas de 
nueva actividad económica en lugar 
de fugarse como ganancias monopó- 
licas. Ese programa incluye una con- 
traprestación laboral que, si se cana- 
liza hacia nuevas actividades produc- 
tivas O la reactivación de las que es- 
tán en quiebra (como muestran las 


ingresos: “Una política 
social que se planteó como 
un derecho y como una 
redistribución de ingresos no 
debe ser cooptada por el 
economicismo fiscalista”. 


empresas que han sido reactivadas por 
los trabajadores con o sin asociación 
con los propietarios), implica que esa 
capacidad de compra circule y se mul- 
tiplique en los barrios. Esto requiere 
que desde las diversas localidades y 
barrios los municipios, las ONG, sin- 
dicatos, pastorales, escuelas, universi- 
dadeseinstitutos tecnológicosimpul- 
sen emprendimientos asociativos, Co- 
operativos, mercados populares, fo- 
mentando la economía popular y los 
mipymes y no la economía de los mo- 
nopolios. Esto genera nuevos actores 
productivos, amplifica las capacida- 


des de emprendimiento y de genera- 
ción de nueva riqueza. 

Para muchos recaudadores que “no 
pueden” cobrar las deudas impositi- 
vas a los grandes evasores, es apetito- 
so el 21 por ciento de los miles de mi- 
llones de pesos que se abonarán de 
ahora hasta fin de año por estos pro- 
grama de subsidio. Una política so- 
cial que se planteó como un derecho 
y como, una redistribución de ingre- 
sos no debe ser cooptada por el eco- 
nomicismo fiscalista. Sin duda que el 
paso de esa masa de compra por los 
hipermercados es codiciada además 
por el pago del peaje llamado IVA. 
Pero, ¿es éste el momento de restar- 
les opciones de uso y sacarle 21 por 
ciento a los 150 pesos que se da a las 
familias indigentes? Justamente el In- 
dec acaba de indicar que los precios 
de los productos de primera necesi- 
dad aumentan más en las cadenas que 
en los comercios del barrio. 

Se argumenta que la tarjeta com- 
batiría el clientelismo. Ningún arte- 
facto, mucho menos si es a favor de 
los monopolios, combate el cliente- 
lismo. El clientelismo y la corrupción 
conforman una cultura cuya supera- 
ción llevará acciones más directas y 
complejas y menos simplistas que 
bancarizar el ingreso de los indigen- 
tes. Es preferible luchar contrael 
clientelismo en cada municipio, en 
cada provincia, en cadaministerio, en 
los espacios público que abrió la ley 
—los Consejos Consultivos= que de- 
ben serocupados porla sociedad. Eso 
construye ciudadanía. La bancariza- 
ción alienta consumidores empobre- 
cidos y pasivos. 

Las ganancias en juego son tales 
que no deberá asombrarnos que se 


desate una operación mediática para ' 


hacernos creer que ahora los bancos 

privados piensan en la gente y que 
son un arma contra la corrupción. La 
transparencia selogra con control so-- 
cial legitimado y no con instrumen- 

tos bancarios. Por último, pruebas al 

canto: ¿qué más opaco que el uso que 
han hecho los bancos de los ahorros. 
de la gente y del manejo actual del: 
mercado de dólares: 


* Rector de la Universidad Nacio- 


nal de General Sarmiento. 
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La batalla por las tarifas 


POR NATALIA ARUGUETE 


sí como los concesionarios de 
los servicios públicos privati- 
zados no trasladan a los usua- 
rios los efectos de sus decisiones em- 
presarias correctas, no pueden solici- 
tar ahora el traslado de los efectos de 
sus decisiones empresarias equivoca- 
das.” La frase no surgió de una asam- 
blea barrial, ni siquiera de un conse- 
jo vecinal que se encuentre luchan- 
do por la implementación de una ta- 
rifa social, sino de un informe elabo- 
rado por la Comisión de Renegocia- 
ción de Contratos de Obras y Servi- 
cios Públicos. Mientras tanto, el mi- 
nistro de Economía, Roberto Lavag- 
na, dejó en suspenso la discusión so- 
bre las tarifas de los servicios públi- 
cos, hasta tanto no se defina la nego- 
ciación con el Fondo Monetario. La 
intención del titular del Palacio de 
Hacienda es que las privatizadas con 
tribuyan a persuadir al EMI sobre la 
urgencia de un acuerdo con la Argen- 
tina. Un mecanismo que no parece 
haber logrado su objetivo: a través de 
un documento redactado por Áno- 
op Singh, el organismo de crédito in- 
corporó un nuevo condicionante asu 
larga lista de exigencias: reclamó un 
ajuste de las tarifas, argumentando 
que “la situación de estas empresas 
podría deteriorarse aún más”. 

En tono de advertencia, el docu- 
mento firmado por Alberto Bia- 
gosch, encargado de dirigir la comi- 
sión que negocia con las privatizadas, 
sostiene que sería “ilegítimo” aumen- 
tar las tarifas sin que previamente se 
actualice el salario real, y sin tomar 
en consideración el impacto delas ta- 
rifas en la competitividad de la eco- 
nomía, la distribución del ingreso, la 
calidad de los servicios y los planes 
de inversión, aspectos contenidos en 
la Ley de Emergencia Económica, 
sancionada el 6 de enero de este año, 
como criterios clave para la toma de 
decisiones en materia de tarifas. A es- 
tos parámetros se agregan dos, incor- 
porados por el decreto 293/02: lasin- 
versiones efectivamente realizadas 
por las empresas y las obligaciones 
comprometidas contractualmente. 

Varios analistas han asegurado que 
el Estado cuenta con suficientes ele- 
mentos para demostrar que, pese a 
los aumentos permanentes en la ta- 
rifas, las privatizadas han incumpli- 


Principio: “El objeto de la 


negociación no es resarcir al 
contratista, sino aplicar el 
principio de defensa del bien 
común y esfuerzo 
equitativamente compartido”. 


do con los compromisos establecidos 
en los contratos originales de conce- 
sión. Más aún, la mayoría tampoco 
alcanzó las “flexibilizadas” metas es- 
tipuladas en las subsiguientes rene- 
gociaciones. También es demostra- 
ble que esta ecuación —ajuste tarifa- 
rio vs. incumplimiento de los com- 
promisos— les permitió duplicar y 
hasta triplicar sus beneficios respec- 
to de los de sus propias casas matri- 
ces. El caso de Aguas Argentinas es 
ilustrativo: a pocos meses de inicia- 
da la concesión del servicio de agua 
potable y desagites cloacales, solicitó 


El FMI reclamó a Roberto Lavagna un ajuste de las tarifas porque “la situación de es 


una “revisión extraordinaria” de las 
tarifas, aduciendo pérdidas operati- 
vas no previstas. La autoridad de apli- 
cación dio lugar al pedido, sin que se 
hubieran cumplido los requisitos es- 
tipulados en el marco de concesión. 


Según un estudio realizado por 
Flacso, entre 1993 y 2000, las 200 


empresas más grandes del país tuvie- - 


ron una rentabilidad de casi veinti- 
nueve mil millones de dólares. De ese 
total, las privatizadas (apenas 26, el 
13 por ciento de ese total) se apro- 
piaron del 56,8 por ciento. Con es- 
tos antecedentes, el peso que cobren 
estos dos criterios -las inversiones re- 
alizadas y las obligaciones compro- 
metidas— en la mesa de negociación, 
y su efectiva contrastación con la re- 
alidad de los '90, será determinante 
ala hora de evaluar la actitud del Go- 
bierno frente al lobby empresario y 
el nivel de aceptación del Ejecutivo 
respecto de las exigencias de los or- 
ganismos multilaterales de crédito. 
La impronta de que la emergencia 
pública no sólo fue declarada en ma- 
teria económica, financiera o cam- 
biaria, sino también social, está cla- 
ramente plasmada en las conclusio- 
nes de la comisión. En este sentido, 
Biagosch sostiene que serían “ilegíti= 
mas” las decisiones que se adopten 
en materia tarifaria “por exceder los 
Kímites de la política legislativa fijada 
porel Congreso dela Nación”. Y con- 
sidera que el objeto esencial de la ne- 
gociación no es resarcir al contratis- 
ta, sino aplicar el principio de defen- 
sa del bien común y esfuerzo equita- 


_tivamente compartido. En elcampo 


opuesto, los consorcios pretenden 
mantener los márgenes de ganancia 
logrados hasta ahora, por medio de 
un seguro de cambio. Pero por lo yis- 
to el equipo oficial no admite que la 
diferencia patrimonial, producto de 
un cálculo entre la situación anterior 
ala declaración de la emergencia y la 
actual, sea resarcida por vía tarifaria. 

Como lo han demostrado algunas 


OS 


Beneficios: El ajuste 
tarifario y el incumplimiento 
de los compromisos les 
permitió duplicar y triplicar 
sus beneficios respecto de los 
de sus propias casas matrices. 


investigaciones, las empresas privati- 
zadas recurrieron al endeudamiento 
externo, en lugar de aportar capitales 
propios para el cumplimiento de los 
planes de inversión. Ello era condi- 
ción sinequanon paraaccederalacon- 
cesión. Las decisiones empresarias de 
pedir préstamos en el exterior estuvie- 
ron motivadas, además, por las dife- 
rencias en las tasas de interés internas 
con respecto a las internacionales. En 
otros casos —advierte el escrito fue- 
ron tomadas porque “su propia casa 
matriz o sus vinculadas actuaban co- 
mo entidades prestadoras. Quienes así 
se endeudaron tuvieron la opción de 
recurrir al mercado de capitales y al 


“Cuando las privatizadas ganaban mucho subieron las tarifas, 
registrando así utilidades extraordinarias. Ahora, cuando pierden por 
la devaluación y alta morosidad, igual presionan por ajustar tarifas. 


Gustavo Mujica 


tas empresas podría deteriorarse aún más”. 


sistema financiero argentino”. 

No es casual entonces que el Ban- 
co Mundial (al igual que el EMI) pos- 
tule, sin fundamentos relativos a los 
exigidos por la Ley de Emergencia, 
un ajuste tarifario favorable a las em- 
presas. Y que lo pretenda hacer a tra- 
vés de una “Misión de Apoyo” com- 
puesta por especialistas extranjeros 
muy bien remunerados (ver Suma 
Cero, El Dato, página 2). Sinembar- 
go, el organismo de crédito no incor- 
poró a sus recomendaciones que la 
Corporación Financiera Internacio- 
nal (CEI) es acreedora de las empre- 
sas de servicios públicos: más del 20 
por ciento de la deuda de Aguas Ar- 
gentinas cortesponde a créditos otor= 
gados por la CEI —vinculada al gru- 
po Banco Mundial-, que asu vez par- 
ticipa en un 5 por ciento de la actual 
conformación accionaria de la em- 
presa Aguas Argentinas. Por todo es- 
to, concluye el informe, se torna “in- 
compatible” la actuación del BM en 
esta renegociación.Bk 


Privatizadas 
negociación 


1 “El FMI incorporó un nuevo 
condicionante a su larga lista 
de exigencias: reclamó un 
ajuste de las tarifas.” 


m1 “El documento firmado por 
Alberto Biagosch, que era el 
encargado de dirigir la 
comisión que negocia con las 
privatizadas, sostiene que 
sería “ilegítimo” aumentar las 
tarifas sin actualizar 
previamente el salario real.” 


u1 “El Estado cuenta con 
suficientes elementos para 
demostrar que, pese a los 
aumentos en la tarifas, las 
privatizadas han incumplido 
con los compromisos 
establecidos en los contratos 
originales de concesión.” 


1 “Las empresas privatizadas 
recurrieron al endeudamiento 
externo, en lugar de aportar 
capitales propios para el 
cumplimiento de los planes de 
inversión.” 


USTED TIENE 
TODO EL DERECHO 
EN INTERNET 
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Finanzas 


el buen ir or 


Ni El Banco Credicoop.y 
Faima, entidad que agrupa a 
las 20 cámaras de la madera 
y el mueble, firmaron una carta 
de intención para armar un 
fideicomiso destinado al sector 
maderero. El objetivo es 
financiar el giro comercial de 
los fabricantes y facilitar la 
compra de productos por parte 
de los consumidores. 


Con una inversión de 7 
millones de dólares en los últi- 
mos tres años, Equal Wireless 
lanzó la posibilidad de 
conectarse por cable modem 

a Internet a precios más 
accesibles que los de 

mercado. 


Mi Como muestra de la recupe- 
ración por la que atraviesa el 
«sector de los vinos finos a pe- 
sar de la crisis, Bodegas 
Esmeralda obtuvo una ganan- 
cia de 4,9 millones de pesos 
en los 12 meses cerrados el 
último 31 de marzo. El total del 
patrimonio neto de la compa- 
ñía alcanza a 32,9 millones. 


M Banco Río pagó parcialmen- 
te el vencimiento de capital e 
intereses de una Obligación 
Negociable por un total de 10 
millones de dólares, mientras 
que refinanció el resto, por 

190 millones. 


Ml Rexona, líder en el mercado 
de desodorantes, lanzó al mer- 
cado “Rexona for men Cobalt” 
en tres presentaciones: aero- 
sol, barra y roll-on. Rexona es 
una marca de Unilever, una 
empresa que ya tiene 75 años 
de presencia en la Argentina, 
donde emplea a 4 mil personas 
y el año pasado facturó mil 
millones de dólares. 


M La Obra Social del Personal 
de Dirección de la Industria 
Metalúrgica y demás 
Actividades Empresarias 

= (OSIM) cumplirá 30 años el 
próximo miércoles. 


M El Parque de la Costa recibió 
un 75 por ciento más de 
visitantes durante los últimos 
dos meses, con respecto a la 
afluencia de público del mismo 
período del año pasado. 


INFLACION a 


01 


MAYO 2001 
JUNIO -0,7 
JULIO paEs -0,3 
AGOSTO 0,4 
SEPTIEMBRE EROR 
OCTUBRE 0,4 
“NOVIEMBRE -0,3 
DICIEMBRE - -01 
ENERO 2002 ST 2 
FEBRERO z 3,1 
MARZO 4.0 
ABRIL z 10,4 
MAYO 40 
ACUMULADA ULTIMOS 12 MESES: 23,0 


Fuente: INÍEC 
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EN LA CITY EVALUAN TRES ALTERNATIVAS PARA LA CRISIS 


Un valle de lágrimas 


POR CLAUDIO ZLOTNIK 


a crisis va cerrando los caminos 

a una salida. Y el contagio a los 

países vecinos le agrega una cuo- 
ta adicional de incertidumbre. De he- 
cho, ninguno delos escenarios que vis- 
lumbran los financistas acerca a la Ar- 
gentina a una mejora respecto de la 
actual situación. El tránsito de la eco- 
nomía se ha convertido en un valle de 
lágrimas, sin propuestas ni ideas para 
escaparle a la caída libre. 

Enfocar toda la estrategia a lograr 
un acuerdo con el Fondo Monetario 
aparece como muy pobre para dejar 
atrás semejante terremoto. Y ninguna 
medida tibia alcanzará para cambiar 
el rumbo. Pero, un poco por propia 
decisión y otro tanto por falta de po- 
der político para desempeñarse, el Go- 
bierno no ha desplegado otro juego. 
Y el abanico de escenarios que se abre 
de aquí en más aparece como compli- 
cado. En la city evalúan que el menú 
de opciones no saldrá de las siguien- 
tes alternativas: 

m Escenario 1. El súper optimis- 


“ta. Descuenta un acuerdo con el FMI 


para reprogramar los vencimientos de 
la deuda. De esta manera, las reservas 
del Banco Central terminarían el año 
en unos 10 mil millones de dólares, 
ya que los organismos internacionales 
reintegrarían los 2 mil millones que la 
Argentina les abonó en lo que va del 
año. En este escenario, el dólar cerra- 
ría el 2002 en una banda de 3,70 a 
3,90 pesos y la inflación rozaría el 80 
por ciento anual, Esta es la pauta que 
el Gobierno le presentó ala misión del 
Fondo que pasó por Buenos Aires. 


Los financistas plantean tres escenarios según cómo se defina la 
negociación con el Fondo Monetario. La crisis regional sumó más 
incertidumbre a una situación ya complicada. Presión sobre el dólar. 


Rafael Yohai 


Las protestas en la city siguen poniendo presión sobre las entidades financieras. 


m Escenario 2. Moderadamente 
optimista. Vambién da por hecho un 
acuerdo con Washington. Y da cuen- 
ta de un nuevo plan para desarmar el 
corralito, que canjearía los depósitos 
reprogramados por bonos de manera 
compulsiva. Para los principales eco- 
nomistas de los bancos y consultores 
de la city, ésta sería la clave para mo- 
derar la suba del dólar y contener la 
inflación, ya que el drenaje perma- 
nente de depósitos presiona sobre el 
tipo de cambio y éste sobre los pre- 


cios. En ese contexto, el dólar termi- 
na el año cerca de los 4,50 pesos y la 
inflación minorista alcanza al ciento 
por ciento anual. Esta hipótesis tiene 
en cuenta dos hechos: que la descon- 
fianza en el sistema financiero no lo- 
gra revertirse y que, dada esta circuns- 
tancia, el Gobierno no logra imponer 
nuevas opciones de ahorro. 

u Escenario 3. El peor de todos. 
En medio dela acelerada caída del PBI 
y el contagio a los vecinos, el Fondo 
corta las conversaciones con el Gobier- 


no, el default se extiende a los organis- 
mos internacionales, y se acrecienta la 
pérdida de las reservas. La disparada 
del dólar sería inevitable y, con ella, se 
desembocaría en la hiperinflación. El 
contexto social también empeoraría, 
con una tasa de desempleo superior al 
30 por ciento a fines de año. 

El Gobierno sabe que el escenario 
2 o el 3 son los más probables. Para 
evitar más catástrofe habría que 
acompañar el destino con al menos 
una idea audaz para domar la crisis. 1 


O 
Viernes Viernes - 
AJOS 21/06 
ACINDAR 0,170 0,185 8,8 -31,0 44,5 
SIDERAR 1,850 2,000 8,1 -13,8 85,2 
SIDERCA 5,280 5,370 1,7 8,9 133,5 
BANCO FRANCES 1,600 1,700 6,2 -12,8 -42,4 
GRUPO GALICIA 0,145 0,190 31,0 -34,5 -58,9 
INDUPA 1,220 1,290 57 -14,0 545,0 
IRSA 1,630 1,600 -1,8 -13,5 119,2 
MOLINOS 4,050 4,400 8,6 -6,4 131,6 
PEREZ COMPANC 1,530 1,970 28,8 15,9 13,9 
RENAULT 0,450 0,430 -4,4 -35,8 145,7 
TELECOM 0,680 0,635 -6,6 -14,2 -64,9 
TGS 0,510 0,520 2,0 -18,3 -58,8 
TELEFONICA 33,000 31,000 -6,1 -19,5 69,8 
INDICE MERVAL 267,730 313,100 16,9 -1,4 6,0 
INDICE GENERAL 168.18,110  178.23,910 6,0 -2,2 33,6 
Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 
PRECIO. VARIACIÓN 
_. (en porcentaje) 


14006 


iernes Viernes Semanal Mensual Anual 
O 


BONOS GLOBALES EN DOLARES 


SERIE 2008 23,000 22,300 0 AD OZ 
SERIE 2018 20,600 20,000  -29 52 899 

SERIE 2031 A 
SERIE 2017 21600. 20,600 -46 67. 801 E 
SERIE 2027 20,100 20,000 0,5. 9,4 31.6 
BRADY EN DOLARES — > E 
DESCUENTO 47,000 47,000 0,0 0,0 22 
PAR 44,000 46,000 45 40 142 

FRB 22,750 22,750 0,0 Sua Ta > 


Nota: Los precios son por la lámina al 100 por ciento de su valor sin descontar las 


amortizaciones y rentas devengadas. 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


6.268 


Fuente: JP Morgan, índice EMBI+Argentina. 


5,60% 


77,50% 
Fuente: BCRA 


6.055 


88,10% 


-213 


4,90% 11,50% 


2,30% 


CUENTA CORRIENTE 


14.065 61 14.087 61 
CAJA DE AHORRO. 11.522 56 - 11.402 43 
PLAZO FIJO 35.155 442 35.149 443 
Fuente: BCRA 


BOLSAS INTERNACIONALES 


AG 


MERVAL (ARGENTINA) > 


313 16,9 -24,9 
BOVESPA (BRASIL) 10.398 14,8 -37,5 
DOW JONES (EEUU) 9254 : 2,3 7,7 
NASDAQ (EEUU) | 1441 E -4,2 27,5 
IPC (MEXICO) 6503. 5,9 -5,9 
FTSE 100 (LONDRES) 4605 0,8 9,1 
CAC 40 (PARIS) 3800 1,6 0,4 
IBEX (MADRID) 724 S -5,8 4,2 
DAX (FRANCFORT) A 1,0 10,6 
NIKKEI (TOKIO) 10.354 3,0 66. : 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


/ 


ME JUEGO 


DOLAR LIBRE 3,7500 
, EURO 1,0290 
REAL 2,8400 


EN U$S 


ORO, DIVISAS, COLOC. 

A PLAZO Y OTROS 9.819 
TOTAL RESERVAS BCRA. 9.819 
VARIACION SEMANAL -155 
CIRCULACION MONETARIA 

(EN PESOS) 15.055 
Fuente: BCRA 


La Unión Europea se 
amplía este año de 15 
a 25 miembros, pero 
ni viejos ni nuevos 
integrantes están 
exactamente felices. 


LLE JUNIO: 


Romano Prodi, Jacques Chirac y José María Aznar en Sevilla. 


LA UE ANTE EL HORIZONTE DE LA AMPLIACION 


Europa, esa no entidad 


POR CLAUDIO URIARTE 


uropa es una no entidad —pro- 
vocó una vez memorablemen- 
te el secretario de Defensa nor- 
teamericano Donald Rumsfeld—. No 
es un país, sino un conjunto de paí- 
ses, con tradiciones, políticas e inte- 
reses distintos, viendo quién le saca 
ventaja a quién y quién se luce más 
que el otro.” Rumsfeld se refería a lo 
político y lo militar, pero ahora ese 
diagnóstico puede arrimarse peligro- 
samente a la esfera de la unidad eco- 
nómica, que ciertamente sí fue un éxi- 
to del Viejo Continente. Concreta- 
mente, la Unión Europea se está ex- 
pandiendo hacia el este, pero esa ex- 
pansión está llena de cláusulas de fu- 
ga que vuelven a la futura Europa de 
los 25 una entidad menos y no más 
unida que la actual de los 15. 
Comencemos por el presupuesto 
de ampliación, que tiene un aspecto 
positivamente avaro. La UE propone 
transferir unos 40.000 millones de 
euros a sus 10 nuevos miembros du- 
rante los tres primeros años de am- 
pliación mientras recibiría de ellos 
contribuciones por unos 15 millones 
de la misma moneda. El desembolso 
neto es de 25.000 millones de euros, 
lo que la Comisión Europea calcula 
que no excederá un 0,8 por ciento de 
la producción de la UE. Contrastan- 
temente, y en la reunificación de Ale- 
mania, el gobierno federal alemán 
transfirió el equivalente de unos 
600.000 millones de euros a su zona 
oriental entre 1990 y 1999, o más de 
15 veces lo que la UE está dispuesta 
a entregar a los nuevos aplicantes en- 
tre2004 y 2006. Estados Unidos, por 
su parte, contribuyó a la reconstruc- 
ción europea de posguerra el equiva- 
lente de 92.000 millones de dólares 
de hoy, o 97.000 millones de euros. 
La UE no parece tomarse su compro- 
miso demasiado en serio. 
De hecho, lo que ocurrirá de aquí 
a diciembre, cuando los 10 nuevos 
miembros sean proclamados en una 
cumbre en Copenhague, va a consa- 
grar una expansión que no lo es tan- 
to. Europa del Este será admitida, pe- 


ro sin los beneficios de los socios re- . 


almente VIP. El eje del problema, que 
la cumbre de Sevilla estasemana acor- 
dó dejar temporariamente de lado, 
consiste en la dificultad de cuadrar la 
carísima Política Agraria Común a las 
expectativas de los nuevos miembros, 
que esperan todos ser ganadores de 
los generosos subsidios agrarios que 
Bruselas ha estado tratando de con- 
trolar. Alemania, Gran Bretaña, Ho- 
landa y Suecia no quieren quelos sub- 
sidios, que equivalen a alrededor de 


la mitad del presupuesto de 95.000 
millones de euros (92.000 millones 
de dólares) de la UE, se extiendan au- 
tomáticamente a los nuevos adheren- 
tes, dado el enorme sector agrícola en 
países como Polonia. Estas reticen- 
cias van a acentuarse después del 
triunfo conservador en Erancia y del 
que parece venirse en Alemania, en 
octubre. 


VIP: En Copenhague se va a 
consagrar una expansión que 
no lo es tanto. Europa del 
Este será admitida, pero sin 


los beneficios de los socios 
realmente VIP. 


En efecto, lo que está haciendo 
Bruselas es legislar para una Europa 
de dos velocidades. Mientras los nue- 
vos países son forzados a tragarse de 
golpe una complejísima serie de re- 
gulaciones que a muchos les recuer- 
da su pasado en el bloque socialista, 
Bruselas está legislando en efecto pa- 
rauna Europa de dos velocidades. Por 
ejemplo, una vez que los 10 nuevos 


AGRO 


seunan, recibirán un promedio anual 
de 114 euros per cápita para el desa- 
rrollo de infraestructura, mientras los 
viejos miembros recibirán el doble de 
esacantidad. Peor será en el agro, don- 
de los granjeros del Este recibirán ini- 
cialmente sólo el 25 por ciento de lo 
que reciben los occidentales —de 
acuerdo con la última propuesta en 
danza— y solamente en 10 años ob- 
tendrán el paquete completo. 

“En general, como país cometimos 
un error”, admitió hace poco Jaros- 
law Kalinowski, viceministro de Eco- 
nomía polaco, al evocar el frenesí con 
que su país se precipitó a abrir sus 
mercados para integrarse a la econo- 
mía capitalista occidental. Otros 
miembros del ex Pacto de Varsovia 
también recuerdan con amargura la 
diferencia entre la jubilosa y promi- 
soria recepción que recibieron una vez 
que dejaron sus economías planifica- 
das, y el modo perverso en que, las 
condiciones para unirse fueron endu- 
reciéndose año tras año. Pero ahora 
no hay marcha atrás, o mejor dicho, 
hay una marcha hacia donde nadie 
sabe, pero donde los nuevos países es- 
tarán en el asiento de atrás. 


SE PREVE FUERTE SUBA DEL PRECIO DEL GRANO 


el mundo 


E La huelga en el sector de la 
construcción en Alemania pa- 
ra reclamar un aumento sala- 
rial, que involucró a 18.000 tra- 
bajadores del ramo, ha sido la 
primera en el sector desde 
1949, paralizando unas 1200 
obras en todo el país. 


E El número de turistas en el 
mundo alcanzó 693 millones 
en 2001, o sea, una reducción 
de 0,6 por ciento en relación a 
los 697 millones de 2000, 
anunció la Organización Mun- 
dial de Turismo, desplazando 
España a Estados Unidos co- 
mo segundo país más visitado 
del mundo. 


El Estados Unidos registró un 
déficit comercial de 35.900 mi- 
llones de dólares en abril, su- 

ma superior a los 32.500 millo- 
nes de dólares registrados en 

marzo (cifra revisada), anunció 
el Departamento de Comercio. 


CS 
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EL BAUL DE MANUEL | 


POR M. FERNANDEZ LOPEZ 


Los Thornton (1) 


stuvo aquí el monetarista inglés John 
En jefe de la misión del EMI. 
Sus recomendaciones estuvieron en lí- 

nea con las que ese organismo internacional 
hace llegar al país: limitar la oferta monetaria, 
reducir el déficit fiscal y reducir el empleo pú- 
blico. Por desgracia, estas políticas agravan la 
caída del Producto Nacional y la tasa de deso- 
cupación, ambas ya en niveles que superan 
todo registro conocido. Son como darle una 
manteada a quien acaba de ser arrollado por 
un automóvil. Pero lo que interesa a estas 
gentes es que el Estado pague las deudas de 
los bancos, antes que promover el acceso a to- 
dos a la dignidad del trabajo; que las empresas 
puedan girar al exterior sus dividendos, antes 
que cada pobre pueda llevar un mendrugo de 
pan a su casa; que las deudas en dólares se pa- 
guen, antes que garantizar salud y educación a 
los desposeídos. Van dirigidas a aumentar el 
poder de los que ya lo tienen, y a profundizar 
la explotación de quienes ya son explotados. 
Otro inglés, tocayo del otro, también mone- 
tarista, considerado alguna vez “el mayor eco- 
nomista monetario de la historia”, fue Henry 
Thornton (1760-1815). Este hombre era 
banquero y miembro de la Cámara de los Co- 
munes. Luego de abandonar Inglaterra la 
convertibilidad de la libra esterlina (1797), 
compuso un libro, publicado en 1802 con el 
título Investigación de la naturaleza y efectos 
del crédito a papel de Gran Bretaña, o más 
brevemente, el “Crédito a papel”. Allí, Henry 
anticipó ideas que aparecerían más tarde en 
escritos de Knut Wicksell, fundador de la es- 
cuela sueca, Irving Fisher, fundador de la es- 
cuela norteamericana, y J.M. Keynes, creador 
de la macroeconomía. Sostenía H. Thornton, 
como lo había hecho antes Hume y luego lo 
repetiría Keynes, que un país con desempleo 
puede reducirlo introduciendo dinero nuevo 
en la economía privada: “Una emisión incre- 
mentada de papel tiende a generar una de- 
manda más vigorosa de los bienes existentes y 
un consumo de ellos más rápido; que el con-" 
sumo más rápido supone una disminución de 
las existencias habituales, y la aplicación de la 
parte de ellas consumida a los fines de dar vi- 
da a industria nueva; que la industria nueva 
así movilizada será el medio de crear gradual- 
mente nuevos inventarios, que servirán para 
reponer los inventarios con que se ha sosteni- 
do la industria; y que el nuevo medio circu- 
lante, de esta manera, creará por sí mismo 
mucho empleo nuevo”.B 


n los papeles, no podía fallar. La de- 
E valuación del peso provocaría algún 

grado de inflación porque numerosos 
precios internos se acomodarían al nuevo 
valor del dólar. Por tanto, el gasto público 
tendería a licuarse en proporción, ya que el 
mayor componente del costo estatal son 
sueldos y jubilaciones, y ni aquéllos ni éstas 
recibirían reajuste alguno. En cambio, el fis- 

- co podría recaudar el “impuesto inflaciona- 

rio”, nombre que se asigna a dos recursos 
de diferente naturaleza. Uno es el aumento 
en el producido de tributos como el IVA, o el 
que grava las transacciones financieras, que 
en alguna medida deberían seguir el curso 
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de los precios. Otro, la posibilidad de inyec- 
tar dinero desde el Banco Central para sos- 
tener a Hacienda, reponiendo base moneta- 
ría licuada, a partir de la abolición de la con- 
vertibilidad. 

En los papeles, no podía fallar. Pero falló. 
Según sostiene la Fundación Mediterránea 
en su último informe semanal, “el impuesto 
inflacionario ha demostrado ser insuficiente 


para financiar el rojo fiscal ante un gasto pú- 
blico nacional que dista de mantenerse cons- 
tante en términos nominales: el estimado pa- 
ra este segundo semestre es de $ 28.737 mi- 
llones, muy por encima de los $ 26.435 millo- 
nes gastados en igual período del año ante- 
rior. La diferencia se explica principalmente 
por los $ 825 millones destinados a nuevos 
planes sociales, los $ 200 millones de subsi- 
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l liberalismo económico de los siglos 
XVIII y XIX identificó a los fines del 
individuo con los fines del Estado, pero 
en esa transferencia eligió qué fines y qué in- 
dividuos: algunos individuos asumen como 
fin maximizar la ganancia, mientras otros 
pueden tener por fin vivir en buena relación 
con la naturaleza. El pretendido liberalismo 
impuso que el Estado, sin permitirle elegir, 
asumiese.como fin propio garantizar la con- 
ducta maximizadora de ganancia a los parti- 
culares, sin permitirle tamizar los distintos ca- 
sos a través de una malla de principios éticos. 
Y la política económica, cuando no está regi- 
da por valores, puede ocasionar efectos desas- 
trosos. El narcotráfico, por ejemplo, puede 
arrojar suculentas ganancias y dar empleo a 
muchos miles de ciudadanos. Sin embargo, se 
conviene en que es una actividad dañina a la 
sociedad. Otro tanto puede decirse de la pros- 
titución, consentida en los medios de comu- 
nicación como actividad normal. En el pasa- 
do, también era lucrativo y lícito el horrendo 
tráfico de negros, así calificado por Manuel 
Belgrano. Muchas familias británicas podían 
vivir con esplendor y hacer donativos a sus 
iglesias, amparados en las ganancias del co- 
mercio negrero. No todos. Henry Thornton, 
en 1782, a los 22 años, ganó una banca en la 
Cámara de los Comunes —un hecho no inu- 
sual entonces, pues Pitt mismo tenía esa 
edad— y la retuvo toda su vida. Su participa- 
ción en los debates versó especialmente sobre 
impuestos, en particular el impuesto a los in- 
gresos yel impuesto a los comercios. “El pri- 
merísimo voto que emití en el Parlamento 
—escribiría poco después en su diario— fue a 
favor de un tratado de paz con América. De 
inmediato me hallé en cierta forma incluido 
entre los amigos de Mr. Pitt y como opositor 
al partido de la Coalición.” Luego apoyó el 
entendimiento con Francia y la emancipación 
de los católicos. Donaba a obras de caridad 
un 85 por ciento de sus ingresos, que no eran 
pequeños. Al ingresar al parlamento William 
Wilberforce, el líder británico de la abolición 
de la esclavitud, con adhesión de Henry 
Thornton propició abolir el comercio de es- 
clavos, lo que obtuvo con la ley de 1807. En- 
viaban misioneros a las colonias y reimprimie- 
ron la Biblia en ediciones baratas. Formaban 
un pequeño pero influyente bloque parlamen- 
tario, leal a Pitt, pero no incondicional. No 
era ni Whig ni Tory. Con agudeza e ironía, se 
le llamó el “Partido de los Santos”. 


dios adicionales al transporte y los $ 1000 
millones de incremento de intereses, a pesar 
del default que lleva a considerar el pago de 
solo úna parte de los servicios de la deuda.” 
En otros términos: la devaluación, que pre- 
tendía licuar el gasto nominal a través de la 
inflación, genera a su vez nuevos gastos, so- 
bre todo ligados a la profundización de la cri- 
sis social por el deterioro de los ingresos re- 
ales y al aumento del desempleo. En todo 
caso, estas tendencias aparecieron durante 
la convertibilidad misma, a partir del inicio de 
la recesión en 1998, y la devaluación —ante- 
cedida por el corralito y por el default— las 
acentuó. : 
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